PRESSMEDDELANDE

E-handelsjatten inkClub p& uppkoépsrunda

E-handelsforetaget inkClub letar uppkopskandidater bland nordiska e-
handelsforetag. Malet ar att under det narmasta aret forvarva foretag med en
sammanlagd omsattning pa upp till 150 miljoner kronor.

Uppsala, 2009-08-05 — inkClub, varldsledande inom férsaljning av blackpatroner,
toners och fotopapper pa natet, letar efter lampliga e-handelsféretag att forvarva.
Kandidater ar mindre foretag med tillvaxtpotential som kompletterar inkClubs
verksamhet. inkClubs etablerade och effektiva organisation ska hjalpa dessa foretag att
vaxa genom synergier inom bland annat logistik, administration och marknadsforing.

- Var avsikt ar att under narmsta aret forvarva foretag med en sammanlagd omséttning
pa upp till 150 miljoner kronor. inkClub har hoga tillvaxtmal och siktar pa en omsattning
pa over en miljard kronor for hela organisationen 2011. Darfor ar det inte omojligt att vi
fortsattar med forvarven aven nar vi har uppnatt 150-miljonersmalet, sager Fredrik
Brandt, VD pa inkClub.

inkClub letar efter foretag med en omsattning pa mellan 15 och 100 miljoner kronor och
med Norden som fokus. Det kan vara foretag inom kompletterande produktomraden men
aven konkurrerande foretag. Ett viktigt kriterium for aktuella féretag ar forsaljning av
produkter med lag komplexitet som med fordel handlas pa natet for leverans med brev.
Andra kriterier ar merforsaljning mellan foretagens kundbaser och samordning av
logistiken.

- For de flesta e-handelsforetag ar nyckeln att optimera resultatet per hanterad order.
Detta ar nagot inkClub har lyckats med och en av forklaringarna till foretagets framgang.
Vi befinner oss idag i en unik situation dar vi kan utnyttja var kompetens, organisation
och kapital for att 6ka tillvéxten hos mindre e-handelsforetag, sager Fredrik Brandt.

2008 forvarvade inkClub e-handelsforetaget Dammsugarpasar.nu som i ar lanserades
internationellt under varumaéarket dustClub. Verksamheten omfattar aven varumarket
batteryClub med forséljning av batterier pa natet. inkClub har idag tre miljoner kunder i
15 lander. 2007 gick investmentbolaget Hakon Invest in som héalftenagare i inkClub.

For ytterligare information kontakta:
inkClub: forvarv@inkclub.com
Martin Sjogren, Juno Public Relations: martin@junopr.com, 0707-770 522

inkClub &r ledande i Europa inom e-handel med blackpatroner och andra skrivartilloehér. Over Internet
erbjuds kunderna Iaga priser, exklusiva medlemserbjudanden och snabba leveranser. inkClub grundades ar
2000 och har sedan starten visat en snabb och I6nsam tillvéxt. Idag har féretaget 3 miljoner aktiva kunder i 15
europeiska lander. Under 2008 omsatte inkClub 394 MSEK med ett rorelseresultat pd 53 MSEK. Det placerar
inkClub i topp bland varldens aktorer inom forsaljning av blackpatroner éver Internet.
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